Hob : " Có một lần khi tiêu hết tiền, tôi viết th­ cho ông bác tôi là Albert xin thêm ít tiền nữa để tiêu. Để gây ấn t­ợng tốt tôi thêm : " Cháu không thích viết th­ xin tiền bác đâu, quả thật cháu đã chạy theo ng­ời đ­a th­ để lấy lại chiếc th­ này".

Lucile : - Thế bác anh trả lời sao ?

Hob : Ông ấy trả lời : " Vì cháu đã lo lắng muốn lấy lại bức th­ xin tiền nên chắc cháu sẽ hài lòng biết rằng bác đã không nhận đ­ợc th­". Tuy thế, bác tôi vẫn bỏ vào phong bì một tờ năm bảng Anh.

Pijama

Tôi biết làm thế nào với Simpkin đây ? - Giám đốc th­ơng mại hỏi - Tôi đã đổi anh ta đến năm gian hàng nh­ng làm ở gian nào anh ta cũng ngủ gà ngủ gật suốt cả ngày.

Ông thử đ­a anh ta sang quầy bán Pijama xem - ng­ời trợ lý gợi ý - Và cứ gim một mảnh giấy lên ng­ời anh ta , đề : " Lọai Pijama này chất l­ợng tốt đến nỗi ngay cả ng­ời bán cũng không sao tỉnh ngủ đ­ợc".

***

***

Tiền đăng quảng cáo

Hồi Mark Twain làm chủ bút một tờ báo tỉnh lẻ, ông nhận đ­ợc th­ của khách hàng mua dài hạn lâu năm, than phiền rằng ông ta thấy một con nhện trong trang báo và hỏi nh­ thế là điềm lành hay gở. Mark Twain trả lời :

Th­a độc giả dài hạn lâu năm thân mến ! Thấy một con nhện trong tờ báo chẳng phải là điềm lành hay gở cho ông. Chỉ đơn giản là con nhện dò trên tờ báo của chúng tôi, tìm xem nhà buôn nào không đăng quảng cáo để nó có thể đến cửa hiệu đó chăng mạng nhện ở cửa, và h­ởng một cuộc sống thanh bình phẳng lặng cho mãi về sau.

Con cò

Một anh đầy tớ khi quay con cò cho chủ, nể lời ng­ời yêu bèn cắt lại một chân cho cô ta.

Khi con cò đ­ợc b­ng lên bàn, ng­ời chủ hỏi một chân nữa đâu. Anh đầy tớ trả lời cò chỉ có một chân. Quyết làm cho đầy tớ phải cứng họng tr­ớc khi phạt anh ta, ông chủ hôm sau chở anh ta ra cánh đồng, họ nhìn những con cò chỉ đứng bằng một chân theo cách của lòai cò.

Đầy tớ đắc thắng quay sang chủ nh­ng ông chủ kêu to lên và đàn cò đặt chân thứ hai xuống rồi bay đi mất .. .

A, th­a ngài - Anh đầy tớ nói - Trong bữa ăn tối qua ngài không kêu to lên với con cò nh­ thế ! Nếu ngài kêu to, nó cũng đã thò chân kia ra !

Ng­ời Trung Hoa

Một thủ lĩnh thổ dân ra tr­ớc tòa đòi ly dị. Tòa hỏi lý do của điều yêu cầu đó.

Thủ lĩnh trả lời :

Khi trồng lúa, tôi đ­ợc lúa. Khi trồng rau dền, tôi đ­ợc rau dền. Khi trồng lúa mạch, tôi đ­ợc lúa mạch. Nh­ng khi tôi trồng ng­ời da đỏ, tôi lại đ­ợc ng­ời Hoa. Tôi muốn ly dị.

Hỏi 

Anh có thể đến đây ngay bây giờ làm chân thứ t­ đánh bài tây đ­ợc không ? - Một bác sĩ hỏi một bác sĩ khác qua điện thọai.

Đ­ợc, bằng mọi giá, th­a bác sĩ - Tôi sẽ đi ngay bây giờ.

Hệ trọng lắm hả c­ng ? Cô vợ dễ th­ơng hỏi, lúc giúp chồng lấy áo khóac và cái túi y tế cho ông ta.

Anh e là đúng nh­ vậy c­ng ạ - Bác sĩ nói - Nghe có vẻ trầm trọng lắm, đã có ba bác sĩ có mặt ở đấy rồi.

Khôn ngoan của nhà doanh nghiệp

Con của ta - nhà doanh nghiệp sắp chết nói với con, - Cha thành đạt đ­ợc là nhờ hai ph­ơng châm : trung tín và khôn ngoan. Trung tín là nếu con đã hứa giao thứ gì thì bất kể tr­ờng hợp nào, dù phải phá sản đi nữa, con cũng cứ giao.

Con xin ghi nhớ điều đó, th­a cha -Ng­ời con đáp - Còn khôn ngoan là thế nào ạ ?

Khôn ngoan thì đơn giản thôi - Ng­ời cha trả lời - con đừng hứa bất cứ điều gì hết.

Vay tiền

Gặp anh thật qúy hóa quá, anh bạn. Cho tôi vay m­ời đô đ­ợc không ?

Rất tiếc là hôm nay tôi không có một xu trong ng­ời.

Còn ở nhà thì sao ?

ở nhà ai cũng khỏe cả, cảm ơn anh, khỏe lắm.

***

***

Bí mật khủng khiếp

Chú bé bán báo : - Bí mật khủng khiếp đây ! Năm m­ơi nạn nhân ! Mua báo không ông ?

Khách qua đ­ờng : - Lại đây, tao lấy một tờ (đọc qua một hồi) - Này, thằng nhóc kia, trong báo tao có thấy tin nào nh­ vậy đâu. Nó nằm ở chỗ nào chứ ?

Chú bé bán báo : - Đó chính là điều bí mật, th­a ông. Ông là nạn nhân thứ năm m­ơi mốt đấy.

Xin chúc mừng

Năm rồi tôi có vẽ một bức tranh cho Viện hàn lâm.

Thế nó có đ­ợc treo không ?

Có chớ. Treo gần cổng chính, ai cũng có thể nhìn thấy nó.

Xin chúc mừng ! Anh vẽ cái gì vậy ?

Một tấm bảng đề : "Hãy đi phía bên trái"

Khách hàng là th­ợng đế

Một nhân viên trong một hiệu tạp hóa đang phục vụ một khách hàng. Ng­ời quản lý đang ngồi ở bàn giấy cách đó một quãng nh­ng ông ta thóang nghe anh nhân viên nói với khách :

Đúng vậy, th­a bà, đã lâu rồi tôi không thấy có một chút nào hết.

ồ, có chứ sao không, - ng­ời quản lý cắt ngang - tôi sẽ báo với nhà kho và cho mang một ít đến phục vụ bà.

Bà khách vừa c­ời vừa bỏ đi. Ng­ời quản lý quay lại nói với anh nhân viên :

Không bao giờ đ­ợc từ chối bất cứ điều gì với khách. Luôn luôn sai ng­ời đi lấy hàng về.

Nh­ng th­a ông - Anh nhân viên đáp - Bà ấy bảo tôi là "Dạo này không thấy trời m­a hột nào cả".

Đặt mua dao cạo 

Một thanh niên nọ viết lá th­ sau đây gửi cho một công ty có tên tuổi đặt mua một l­ỡi dao cạo :

"Kính gửi qúy hãng - đính kèm theo đây là 50 xu đặt mua một l­ỡi dao cạo nh­ qúy ông đã quảng cáo và bảo đảm - John Jones.

T.B - Tôi quên kèm theo 50 xu nh­ng chắc chắn một công ty tầm cỡ nh­ qúy vị vẫn sẽ gửi l­ỡi dao cạo ấy cho tôi.

Công ty đó nhận đ­ợc lá th­ và trả lời nh­ sau :

"Kính th­a qúy ông ! - Chúng tôi đã nhận đ­ợc đơn đặt hàng giá trị của qúy ông vào ngày hôm kia và xin phúc đáp rằng chúng tôi sẽ gửi l­ỡi dao cạo ấy theo lời yêu cầu và hy vọng rằng qúi ông sẽ hài lòng.

T.B : Chúng tôi quên gởi kèm theo l­ỡi dao cạo nh­ng chắc chắn một ng­ời với túi tiền nh­ ông sẽ không cần chi tới món hàng đó.

Anh thuê thằng bé đó đâu vậy

Ng­ời chủ hiệu đang đi qua phòng đóng gói và trông thấy một cậu bé vừa ngả l­ng trên một chiếc thùng vừa húyt sáo vui vẻ.

Mày làm bao nhiêu tiền một tuần ? - Ông ta hỏi.

M­ời đô một tuần, th­a ông. 

Đây là một tuần l­ơng của mày đó. Cút luôn đi.

Khi gặp ng­ời quản đốc sau đó, ông ta hỏi :

Anh thuê thằng bé đó ở đâu vậy ?

Chúng ta có thuê nó bao giờ đâu; nó vừa mang tới một kiện hàng từ một công ty khác.

